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ACUERDO FINAL PARA LA TERMINACIÓN DEL 

CONFLICTO Y LA CONSTRUCCIÓN DE LA PAZ 

ESTABLE Y DURADERA

1. Hacia un nuevo campo Colombiano: Reforma Rural Integral



2. Solución al problema de las drogas ilícitas.











LOS MICROCREDITOS EN COLOMBIA 
SON MENORES A 25 SMLV (SALARIOS 

MINIMOS LEGALES VIGENTES)

$ 781.242 
$ 19.531.050 PESOS 

COLOMBIANOS 
(2018)

TASA INTERES 35.42%

LA TASA DE USURA ES 
EQUIVALENTE A 1.5 VECES LA 

TASA DE INTERES 

TASA INTERES 35.42%
TASA USURA 53.13%





Datos: Banco de la republica, reporte de la situación de crédito en Colombia
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FUENTES DE FINANCIAMIENTO DE LAS PYMES.



VENTAJAS Y DESVENTAJAS DE LAS FUENTES DE FINANCIAMIENTO.

FUENTES DE FINANCIACIÓN VENTAJAS DESVENTAJAS

PROVEEDORES

1. Aumento en su capital de

trabajo.

2. Descuentos por pronto

pago.

3. No genera algún tipo de

interés, si el pago se

realiza dentro de los

plazos establecidos.

4. Descuentos por volumen.

1. Se requiere una historia

comercial o crediticia.

2. Costos más elevados para

poder financiar el

producto.

3. Acoplarse a las políticas

de cobro de su proveedor.

4. En la mayoría de los casos

el financiamiento es de

corto plazo.

5. Depende de su capacidad

de endeudamiento.



CAPITAL PROPIO O APORTE 

DE LOS SOCIOS.

1. No retribución del dinero

(corto plazo).

2. No cobran interés.

3. Aumento del capital.

1. Rigidez en el ingreso de

nuevos socios, según el

tipo de societario.

2. La empresa constituida

debe ser rentable para la

inversión.

3. A mayor cantidad de

socios, se puede llegar a

percibir menor utilidad

por la participación del

negocio.

CREDITOS BANCARIOS

1. Liquidez.

2. Aumento de capital de

trabajo.

3. Ofrece distintos tiempos

de pago (corto, mediano y

largo plazo).

1. Trayectoria en el

mercado.

2. Requiere información

legal, contable y

financiera.

3. Altas tasas de interés.

4. Depende de la capacidad

de endeudamiento.



CREDITOS DE FOMENTO

1. Aumento del capital de

trabajo.

2. Liquidez.

1. Cumplir con restricciones que en la

mayoría de los casos, son de

pertenencia a sectores específicos

de la economía.

2. Contar con un proyecto viable que

especifique la destinación de los

rubros.

3. Ocasionalmente depende de la

capacidad de endeudamiento.

LEASING

1. Financiación del 100%

de la inversión.

2. Facilitamiento en los

tramites (poco

papeleo).

3. Aumento de la

propiedad planta y

equipo.

1. Tenencia del bien solo hasta el

término del contrato (Leasing

financiero).

2. Información legal del bien que se

va adquirir.

3. Obligación de adquirir el bien una

vez terminado de pagar los

cánones de arrendamiento.



FINANCIAMIENTO NACIONAL

Promueve el desarrollo integral de las pymes en consideración
de su participación para la generación de empleo, desarrollo
regional, la integración entre sectores económicos y el máximo
aprovechamiento de pequeños capitales.

Respalda créditos ante los diferentes sistemas financieros,
que hayan sido otorgados para financiar proyectos liderados
por personas naturales o jurídicas, hasta un porcentaje de
este.

Facilita el acceso al crédito, ofreciendo a través de sus
fondos regionales una garantía automática. Esta
garantía disminuye el riesgo crediticio al intermediario
financiero en un porcentaje del crédito solicitado.



Su principal objetivo es la modernización y desarrollo
tecnológico de las pymes a través de la cofinanciación de
programas, proyectos y actividades para su desarrollo
tecnológico

La Red de la Banca de Oportunidades son los bancos,
compañías de financiamiento comercial, cooperativas, ONG
y las cajas de compensación familiar, quienes son las
encargadas de extender su cobertura y llevar los servicios
financieros a la población destinada.

La Financiera de Desarrollo Territorial SAS – FINDETER –
ACOPI – FNG suscribieron el 18 de marzo de 2004, un
convenio de alianza estratégica con el fin de incentivar la
generación de iniciativas de inversión relacionadas con las
pymes.




